Effektiv
Forsaljning

Det finns inte en enda person i ett féretag som inte har

mojlighet att salja for sitt foretag. .

| programmet Effektiv Forsaljning bertr vi de flesta typer av situationer du kan mota i
forsaljning.

Vi erbjuder en inspirerande resultatinriktad utvecklingsprocess i effektiv forsaljning som oper
under 6-12 man. Karnan i programmet ar att du satter 2 olika typer av mal i din handlingsplan:

= Mal for att bidra till att uppfylla verksamhetens 6vergripande forsaljningsmal

= Mal for din personliga effektivitet som saljare, KAM eller saljchef

Dessutom har du mojlighet att reflektera 6ver nagra personliga livsomraden och satta mal som ar
viktiga for dig.

Programmet bestar av

Verktyg

- Insikter + Handlingsplan

- Flersinnesinlarning: dvs. att lasa, lyssna, se och anteckna med &terkommande
repetition

- Reflektera 6ver det som har betydelse for dig och skapa handling

Stoéd av Ledarutvecklare

= Korta individuella coachingmoten eller workshopupplagg i grupp
= Planering av kortsiktiga och langsiktiga mal i Handlingsplanen
- Regelbunden uppféljning

GRUNDPROGRAM

Utvirdering =3 Méte =3 Mite Mate  —»  Heltids-
: N utvirdering

INDIVIDUELLT GENOMFORANDE:

En ledarutvecklare stodjer dig med vér effektiva metod och ger dig verktyg for att omsatta insikter i
onskade forandringar i beteende och attityder. Sammantaget ger programmet valdigt tydliga resultat.

Kundkommentar: *Jag har gjort en personlig resa och har blivit Gnnu duktigare i mitt arbete.
Nu tar jag beslut pé ett annat sdtt och uttrycker mig tydligare, kdnner mig tryggare i mitt sdtt
att kommunicera.
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Effektiv
Forsaljning

Traningsprogrammet Effektiv Forsaljning kan dven genomforas i
workshopupplagg och da ser processen ut sa hir

F Waorkshop Warkshop
Start-

WORKSHOPFORMAT:

Utvardering

Programmet ar fokuserat pa tre omraden

Warkshap

Utwardering

Workshop
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Utwvardering

Workshop

Utvdrdering Utvdrdering

e Attitydutveckling angaende forsaljning: Metoder for att utveckla och forstarka
de attityder som du sjalv vill utveckla och forstarka for att lyckas som séljare,

KAM eller séljchef, etc.

e Malorientering, programmets fokus &r att utveckla och stirka ett tydligt

malinriktat forsaljningsbeteende.

e Personligt ledarskap i forsaljningsprocessen: t.ex. prioritera, ta initiativ,
motivera dig sjaly, fatta beslut, planera, kommunicera och anvanda tiden

effektivt.

Effektiv Forsdljning - Grundprogram

Exempel p4 omraden som behandlas &r:
Kénnetecken for en bra séljare
"Saljfértroende”

Stegen i forsaljningsprocessen
Nyforsaljning

Merforsaljning

Att satta mal

Tidsanvandning

Stresshantering
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Effektiv Forsaljning — Fordjupning
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Saljplanering

Motivation

Problemlésning
Beslutsfattande

Forhandling

Kommunikation och relationer
Presentationsteknik

Fordjupningsdelen vander sig till sidljchef, KAM, VD och andra ledande siljbefattningar som vill
optimera sina méjligheter att lyckas i sin roll. Exempel pa omraden som omfattas:

> |edning, styrning och utveckling av
saljare

Motivation av saljare

Coachning

Meningsfulla mal

Utvecklingsplaner
Samresor
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Se referenser pa www.bizniztools.com
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KAM rollen

Forhandling

Saljplanering

Néatverkande

Utvecklingssamtal

Exempel pa forsaljningsplan,
befattningsbeskrivning, SWOT analys
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